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COMERCIALIZACION Y FIJACION
DE PRECIOS DEL NEGOCIO DE
SUS SUENOS




ALGUNOS DETALLES

@® Este seminario web se esta grabando. Visite

@ Cualquier recurso mencionado durante la presentacion
también estara disponible en nuestro sitio web
® Todos en la audiencia estan silenciados

@ Sitiene problemas con el audio, es posible que deba

hacer clic en la pantalla del seminario web para habilitar
el audio
@ Para hacer preguntas utilice el cuadro de preguntasy

respuestas



http://www.sanpabloedc.org/

SOBRE SAN PABLO EDC

La mision de la Corporacién de Desarrollo Econdmico de San
Pablo (San Pablo EDC) es desarrollar, diversificar y estabilizar
la economia local.

PROGRAMAS Y SERVICIOS

Para apoyar el avance, nos enfocamos en:
* Formacion y apoyo para el empleo
* Propiedad de vivienda

* Recursos empresariales y acceso a capital



10. ABIERTO AL PUBLICO
9. CONTRATAR EMPLEADOS

Contratar a tu primer empleado es un gran paso
e introduce nuevas complejidades. Como
empleador, debe tener en cuenta las normas
laborales y los impuestos sobre la némina a nivel
local, estatal y federal.

1. CREAR UN PLAN DE NEGOCIOS

Escribir los objetivos comerciales y los pasos a seguir no
solo lo ayuda a aclarar y organizar las prioridades, sino
que les brinda a los inversores potenciales una visién
clara de su hoja de ruta hacia la rentabilidad.

2. FINANCIA TU NEGOCIO

Una vez que haya desarrollado su plan de
negocios, debe tener una comprension clara de la
cantidad de dinero (o capital) que necesita para
iniciar y administrar su negocio. Si necesita
recaudar o pedir dinero prestado, hay varias
opciones..

8. PERMISOS Y LICENCIAS

Encuentre y envie permisos, licencias y
formularios que se apliquen a su negocio

3. ENCUENTRA UNA
UBICACION

Elegir una ubicaciéon comercial es uno de los
aspectos mas importantes de comenzar un
negocio pequefio. Especialmente si estd dirigiendo
una pequefia operacion minorista o de
restaurante, encontrar la ubicacion correcta
significa todo. Puede dictar el trafico peatonal, el
ambiente de negocios y el éxito a largo plazo para
su pequefia empresa.

Hacer que su negocio sea accesible para
personas con discapacidades no solo sirve a
sus clientes, es la ley. Al realizar cambios de

accesibilidad, puede cumplir con los
requisitos federales y estatales, asi como
abrir su negocio a una clientela mas grande.

5. ELIGE UN NOMBRE

Hizo una lluvia de ideas y eligié el nombre comercial
perfecto. Entonces, écudl es el siguiente paso para
hacerlo legal y proteger su marca? Si realiza

R 1 negocios con un nombre diferente al suyo (es decir, »
A . John Doe), debe presentar un Nombre comercial
4. ENCUENTRA UNA UBICACION ficticio (FBN) en la Oficina del secretario del il .
Todos'los negocios. que operan deben r.egistrarse condado. 6. CONSTRUCCION E INSPECCIONES
con la Ciudad. También es posible que primero deba N ) . 5
registrarse o incorporarse a través del Estado, segiin CEStE} planeand.o expe.n:ldlrse o construir algo nuevo?
la estructura comercial que elija. Ademds, las Encontré un espacio zonificado para su negocio, pero antes
empresas con empleados deben registrarse para de comenzar, necesitara un permiso de construccion.
obtener un Nimero de identificacién de empleador Durante su proyecto, prepdrese para las inspecciones y
SAN PABLO EDC (EIN) con el Gobierno federal. verifique que cumple con el cddigo de construccién, el

. cddigo de incendios y otros requisitos, como el acceso de
putting people to work ADA.




PRESENTADOR

Jerry Gonzales
Vice President, Business Advocate
Get Beyond

Correo Electronico:
jerry.gonzales@getbeyond.com
Tel: 510-725-2749

Sitio Web: www.getbeyond.com

gefl eyond

ANTONIO LAU

Internet Marketing Consultant

InovaNow

California Hispanic Chambers of Commerce
CA Hispanic SBDC Regional Center

Correo Electronico: alau@InovaNow.net
Tel: 707- 430-2237

Sitio Web: www.InovaNow.net
www.cahispanicsbdc.org

AMERICASS

Inova ) Now

NORTHERN CA NETWORK
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DreamBuilder

https://www.sanpabloedc.org/business-services/dreambuilder

ﬁ SAN PABLO

ECOMONIC DEVELOPMENT CORFCRATION

: Our Workw»  Workforce Servicesv  Business Servicesvy st Time Homebuyersy
putting san pablo to work

N f

DreamBuiIdér

| TO START DreamB ui | d er

What is DreamBuilder?

reamBuilder is a series of 13 online business courses. The goal of the program is to help entrepreneurs achieve
DreamBuilder | earner Guide success. The courses that are included in the program cover the basics of starting a business as well as relevant topic
areas, such as marketing, finance, and accounting. In addition to the interactive courses, participants have access to
helpful tools and templates. Throughout the program, a Business Plan Generator guides the participants in the
On-Demand Webinars creation of a business plan

Guia del Usuario DreamBuilder

DreamBuilder Flyer (ENG/SPA) DreamBuilder Courses:

Every course in the program is guided by Alma, a fictional character who owns her own business, and shares her own
experience and knowledge. Each course starts with an episode of an animated series featuring an entrepreneur
named Sara, who starts her own business. Also included are testimonials from successful entrepreneurs who share
their challenges and lessons learned

Jessica .
13 Leamning Courses | |
Hyl
1. Starting Your Dream -‘-
o 2 SAN PABLO EDC

. Exploring Your Dream

City of New Directions —~ - putting people to work



Marketing is about values. It's a
complicated and noisy world, and we're
not going to get a chance to get people

to remember much about us. No
company is. So we have to be really clear
about what we want them to know
about us.

Steve Jobs -

AZ QUOTES

Y otra cita de Steve Jobs, quien fue cofundador, presidente y CEO de Apple,
"Promocionandonos sobre valores. Es un mundo complicado y ruidoso, y no vamos a
tener la oportunidad de hacer que la gente recuerde mucho sobre nosotros. Ninguna

empresa lo es. Asi que tenemos que ser muy claros sobre |o que queremos que sepan
sobre nosotros’.




I
UNASE A NUESTRO PROXIMO SEMINARIO WEB

SEGUIMIENTO FINANCIERO DE SU
NEGOCIO

Miercoles, 13 de Septiembre, 2023
10 AM - 11 AM

Registrese:
www.SanPabloEDC.org/Calendar



http://www.sanpabloedc.org/Calendar
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GRACIAS

Jerry Gonzales
Vice President, Business Advocate
Get Beyond

Correo Electronico:
jerry.gonzales@getbeyond.com
Tel: 510-725-2749

Sitio Web: www.getbeyond.com

gefl eyond

ANTONIO LAU

Internet Marketing Consultant

InovaNow

California Hispanic Chambers of Commerce
CA Hispanic SBDC Regional Center

Correo Electronico: alau@InovaNow.net
Tel: 707- 430-2237

Sitio Web: www.InovaNow.net
www.cahispanicsbdc.org

AMERICASS

Inova ) Now

NORTHERN CA NETWORK
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R Aurora Betancourt

& Business & Housing Programs Manager
l AuroraB@sanpabloedc.org

e <

\. " Jessica Leal
¥ Business & Housing Programs Coordinator
| Jessical. @sanpabloedc.org

Para mas informacion visite: www.sanpabloedc.org
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