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ALGUNOS DETALLES

Este seminario web se está grabando. Visite 

www.sanpabloedc.org

Cualquier recurso mencionado durante la presentación 

también estará disponible en nuestro sitio web

Todos en la audiencia están silenciados

Si tiene problemas con el audio, es posible que deba 

hacer clic en la pantalla del seminario web para habilitar 

el audio

Para hacer preguntas utilice el cuadro de preguntas y 

respuestas

http://www.sanpabloedc.org/


SOBRE SAN PABLO EDC
La misión de la Corporación de Desarrollo Económico de San
Pablo (San Pablo EDC) es desarrollar, diversificar y estabilizar 
la economía local.

PROGRAMAS Y SERVICIOS

Para apoyar el avance, nos enfocamos en:

• Formación y apoyo para el empleo

• Propiedad de vivienda 

• Recursos empresariales y acceso a capital

M Á S  I N F O R M A C I Ó N  E N  N U E S T R O  S I T I O  W E B :  W W W . S A N P A B L O E D C . O R G



1. CREAR UN PLAN DE NEGOCIOS
Escribir los objetivos comerciales y los pasos a seguir no 
solo lo ayuda a aclarar y organizar las prioridades, sino 

que les brinda a los inversores potenciales una visión 
clara de su hoja de ruta hacia la rentabilidad.

2. FINANCIA TU NEGOCIO
Una vez que haya desarrollado su plan de 

negocios, debe tener una comprensión clara de la 
cantidad de dinero (o capital) que necesita para 

iniciar y administrar su negocio. Si necesita 
recaudar o pedir dinero prestado, hay varias 

opciones..

3. ENCUENTRA UNA 
UBICACIÓN 

Elegir una ubicación comercial es uno de los 
aspectos más importantes de comenzar un 

negocio pequeño. Especialmente si está dirigiendo 
una pequeña operación minorista o de 

restaurante, encontrar la ubicación correcta 
significa todo. Puede dictar el tráfico peatonal, el 
ambiente de negocios y el éxito a largo plazo para 

su pequeña empresa.

4. ENCUENTRA UNA UBICACIÓN 
Todos los negocios que operan deben registrarse 

con la Ciudad. También es posible que primero deba 
registrarse o incorporarse a través del Estado, según 

la estructura comercial que elija. Además, las 
empresas con empleados deben registrarse para 

obtener un Número de identificación de empleador 
(EIN) con el Gobierno federal.

5. ELIGE UN NOMBRE
Hizo una lluvia de ideas y eligió el nombre comercial 
perfecto. Entonces, ¿cuál es el siguiente paso para 

hacerlo legal y proteger su marca? Si realiza 
negocios con un nombre diferente al suyo (es decir, 

John Doe), debe presentar un Nombre comercial 
ficticio (FBN) en la Oficina del secretario del 

condado. 6. CONSTRUCCIÓN E INSPECCIONES
¿Está planeando expandirse o construir algo nuevo? 

Encontró un espacio zonificado para su negocio, pero antes 
de comenzar, necesitará un permiso de construcción. 

Durante su proyecto, prepárese para las inspecciones y 
verifique que cumple con el código de construcción, el 

código de incendios y otros requisitos, como el acceso de 
ADA.

7. CUMPLIMNTO DE ADA
Hacer que su negocio sea accesible para 

personas con discapacidades no solo sirve a 
sus clientes, es la ley. Al realizar cambios de 

accesibilidad, puede cumplir con los 
requisitos federales y estatales, así como 

abrir su negocio a una clientela más grande.

8. PERMISOS Y LICENCIAS
Encuentre y envíe permisos, licencias y 
formularios que se apliquen a su negocio

9. CONTRATAR EMPLEADOS
Contratar a tu primer empleado es un gran paso 
e introduce nuevas complejidades. Como 
empleador, debe tener en cuenta las normas 
laborales y los impuestos sobre la nómina a nivel 
local, estatal y federal.

10. ABIERTO AL PUBLICO



PRESENTADOR

Jerry Gonzales
Vice President, Business Advocate
Get Beyond

Correo Electronico: 
jerry.gonzales@getbeyond.com
Tel: 510-725-2749
Sitio Web: www.getbeyond.com 

ANTONIO LAU
Internet Marketing Consultant
InovaNow
California Hispanic Chambers of Commerce
CA Hispanic SBDC Regional Center

Correo Electronico: alau@InovaNow.net
Tel: 707- 430-2237 
Sitio Web: www.InovaNow.net
www.cahispanicsbdc.org

mailto:jerry.gonzales@getbeyond.com
mailto:alau@InovaNow.net
http://www.inovanow.net/
http://www.cahispanicsbdc.org/


DreamBuilder

https://www.sanpabloedc.org/business-services/dreambuilder



Y otra cita de Steve Jobs, quien fue cofundador, presidente y CEO de Apple, 
"Promocionándonos sobre valores. Es un mundo complicado y ruidoso, y no vamos a 
tener la oportunidad de hacer que la gente recuerde mucho sobre nosotros. Ninguna 
empresa lo es. Así que tenemos que ser muy claros sobre lo que queremos que sepan 
sobre nosotros".



ÚNASE A NUESTRO PRÓXIMO SEMINARIO WEB

SEGUIMIENTO FINANCIERO DE SU 
NEGOCIO

Miércoles, 13 de Septiembre, 2023
10 AM – 11 AM

Regístrese: 
www.SanPabloEDC.org/Calendar

http://www.sanpabloedc.org/Calendar


Q & A

¿Preguntas?



GRACIAS

Jerry Gonzales
Vice President, Business Advocate
Get Beyond

Correo Electronico: 
jerry.gonzales@getbeyond.com
Tel: 510-725-2749
Sitio Web: www.getbeyond.com 

ANTONIO LAU
Internet Marketing Consultant
InovaNow
California Hispanic Chambers of Commerce
CA Hispanic SBDC Regional Center

Correo Electronico: alau@InovaNow.net
Tel: 707- 430-2237 
Sitio Web: www.InovaNow.net
www.cahispanicsbdc.org
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Contactos

Para mas información visite: www.sanpabloedc.org

Aurora Betancourt 
Business & Housing Programs Manager
AuroraB@sanpabloedc.org

Jessica Leal
Business & Housing Programs Coordinator
JessicaL@sanpabloedc.org

http://www.sanpabloedc.org/
mailto:AuroraB@sanpabloedc.org
mailto:SugeyM@sanpabloedc.org
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